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Présentation de l'entreprise

Le Groupe Stratus Packaging figure parmi les leaders européens pour la
fabrication d’étiquettes imprimées. Avec 460 collaborateurs pour plus de 89  
millions d’euros de chiffres d’affaires, il intègre l’ensemble des solutions
d’habillage telles qu’étiquettes adhésives, manchons rétractables, manchons
étirables  et IML (in mould label).

Le Groupe présente donc à ses clients tant dans les domaines de l’industrie, de
l’agroalimentaire, de la cosmétique que de la pharmacie, l’éventail de produits
d’habillage et de services parmi les plus larges du marché. 

Sa taille et son dynamisme, sa forte capacité de réaction et d'adaptation lui
ont conféré une place de premier plan. En créant un ensemble industriel fort
de 7 unités de fabrication en France, 1 filiale et 1 site de production en Suisse,
le Groupe Stratus Packaging a recherché les liens organisationnels les plus
efficaces tout en maintenant l’identité et la culture des sites. 

En effet, le Groupe Stratus Packaging est très attaché aux valeurs humaines; il
privilégie le développement des compétences de ses collaborateurs à travers
la formation et la promotion interne et encourage la mobilité au sein de ses
différentes unités.
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Nous recherchons pour le groupe un(e) commercial(e) France – Export.

Placé sous la responsabilité de la Direction Commerciale, vous assurerez de manière
autonome et ambitieuse la promotion de nos produits en fonction de la politique
commerciale éditée. Vous construirez votre plan d'actions et adapterez votre approche
selon les cibles choisies. Vous étudierez et analyserez les besoins de nos clients et
établirez les propositions techniques et financières en conformité avec la politique
commerciale du Groupe.

Ouvert et audacieux, vous appréciez autant prospecter et ouvrir de nouveaux comptes
clients que nourrir et développer une relation de confiance dans la durée. Par votre
capacité à vous inscrire dans un partenariat de proximité, vous permettrez à nos clients
de se différencier à travers la valorisation d'une offre diversifiée et complémentaire.
Force de propositions et proactif, vous contribuerez à élargir nos cibles potentielles, sur
des secteurs aussi variés que l’agro-alimentaire, les boissons, l’industrie, …

Après une formation interne et un accompagnement à la prise de fonction, votre mission
principale consistera ainsi à gérer et développer les ventes de l’ensemble des produits
étiquettes du groupe, sur un secteur géographique Nord de la France, Belgique,
Luxembourg, pays –Bas.

Votre rôle sera également de :

 Fidéliser la clientèle existante et participer à son essor.
 Participer aux salons européens.
 Analyser les tendances et les chiffres clefs du marché et de la concurrence. 

Vous évoluerez au sein d’une équipe dynamique d’une quinzaine de personnes et
collaborerez étroitement avec les différents services (marketing, production,
infographie, R&D, technique) pour une gestion de projets efficace.

UN(E) COMMERCIAL(E) FRANCE – EXPORT
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Votre mission vous amènera à vous déplacer en clientèle aussi souvent que nécessaire.

Vous serez rattaché à Stratus Packaging, et basé sur notre site du Nord (périphérie) de
Lille, ou de la Verpillière (périphérie de Lyon). La formation se déroulera principalement
en Rhône–Alpes, et par la suite des déplacements sur ces sites sont à prévoir
mensuellement.

Profil recherché

De formation commerciale supérieure, de préférence Bac+3, vous débutez ou possédez
une première expérience en B to B. Vous faites preuve de qualités d’écoute et d’aisance
relationnelle aussi bien en français qu’en anglais (la connaissance d’une autre langue
serait un plus). Votre rigueur vous permet de gérer des dossiers complexes (appels
d’offres, cahiers des charges …).

Les plus à savoir :

Nous offrons une rémunération attractive composée d'un fixe mensuel de base et de
primes qui évolueront selon vos performances. Vous disposerez également de tous les
outils nécessaires à l’exercice de votre fonction : PC portable, smartphone, véhicule de
fonction et cartes associées.

Statut Cadre
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